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企業（団体）名

所  在  地
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〒 業　　種

従業員数　　　　　　　　名

e-mail：派遣責任者 所属・役職 メール
アドレス

フリガナ

参加申込書にご記入いただいた情報は、以下の目的に使用させていただきます。
①参加券や請求書の発送などの事務処理  ②セミナー・イベントなど本会事業のご案内  ※なお、②がご不要の場合は□にチェックしてください。――□不要
※今後eメールによるご案内も予定しています。ご希望の方は、ご記入ください。
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10：00開講
ＮＯＭＡ

12646グローバル調達における基本実務┏
┛参加申込書

平成31年５月17日（金）10：00～17：00（6Ｈ）

主催

日　時

法嶋　由昭氏
ほう じま　　  よし あき

講　師

東京・代々木・本会内セミナー室（右図参照）
東京都渋谷区千駄ヶ谷３－１１－８　ＴＥＬ（０３）３４０３－１９７２（直）

会　場

東京開催 関係部門へ
ご回覧ください

対　象 海外調達部門・購買部門、海外事業部門・貿易部門、
物流・生産部門の方々

海外ベンダーとの交渉を中心としたコストダウン方策を学ぶ

　かつてわが国では間接貿易が主流でしたが、急速なグローバル化によって、企業が独自に海外から“モ
ノ”を調達する直接貿易が盛んにおこなわれるようになってきました。そこには国内調達では達成できない
「コスト削減」や「リスク分散」などのメリットがある一方で、海外調達ならではのリスクも数多く存在
し、海外調達担当者を悩ませています。
　本セミナーでは、そのようなリスクに対応する為の知識とスキルを基礎から解説します。更にコストダウ
ンを図るための実務知識、納期管理の為の方策、サプライヤー（ベンダー）とのコミュニケーションや異文
化対応まで、幅広く日常業務に即した実践的プログラム構成です。

参加者氏名 所属・役職 メールアドレス
フリガナ

フリガナ

e-mail：

e-mail：

早・複割

早・複

早・複

よくわかるよ

グローバル調達における基本実務グローバル調達における基本実務グローバル調達における基本実務

トレード・コンシェルジェ Street Smart代表
ジェトロ認定貿易アドバイザー、ジェトロ貿易実務オンライン講座
英文ビジネスＥメール編監修者、通訳案内士（通訳ガイド）
国際ビジネスコミュニケーター（A級）

■申込・支払方法

■早割・複割について【最大4,320円割引】

■会員入会手続きについて

■キャンセルについて

■WEBお申込みの流れ

一般社団法人  日本経営協会 企画研修グループ ●担当：石塚
〒151－0051　東京都渋谷区千駄ヶ谷３－11－８
TEL（03）3403－1972（直） FAX（03）3403－8417
URL http://www.noma.or.jp

■お申込み・お問合せ先

■参加料（テキスト・資料代含）
　参加申込書に必要事項をご記入のうえ、郵送又はＦＡＸにてお申込みください。追って、振
込口座名を記載した請求書と参加券をご派遣責任者（連絡担当者）までお送りします。不着の
場合は必ず電話にて確認ください。参加料のお振込みは原則として請求書に記載されました
お支払期限までにお願いします。
●振り込み手数料は貴社（団体）にてご負担ください。また、領収書は「振込金受領書」をもってかえさ
せていただきますのでご了承ください。

●万一ご都合が悪くなった場合は代理の方がご出席ください。
●教材は原則として当日会場にてお渡しします。
●参加者が少数の場合、天災の場合などにおいては中止・延期させて頂く場合があります。すでにお振
込の場合は、全額返金させていただきます。

●録音録画、撮影等は原則として出来ません。ご了承ください（特記の場合を除く）。

　本案内状の申込書をご利用のうえ、お申込みをいただきますと、下記の特典（割引）が受け
られます。申込書にはお申込み日をご記入のうえ、ご利用される特典に○印をお付けください。
ただし同時にお申込みの場合に限ります。
●早割（早期申込割引）
開催日が申込日より２カ月以上先の講座について参加料を１名あたり2,160円（税込）割引さ
せていただきます。
●複割（複数申込割引）
複数名のお申込みで、参加料を１名あたり2,160円（税込）割引いたします。

　開催日の３営業日前からは30％、開催当日は100％をキャンセル料とし
て申し受けます。なお、当日までに連絡が無く欠席の場合は、100％のキャ
ンセル料となりますので、あらかじめご了承ください。

消 費 税 合　　計
ＮＯＭＡ会員（1名）
一　　　　般（1名）

30,000円
37,000円

32,400円
39,960円

2,400円
2,960円

参 加 料

1 一般社団法人日本経営協会 ホームページ  http://www.noma.or.jp
2 「セミナー／講座」を選択
3 「セミナーを探す」よりカテゴリーを選択
4 ご希望セミナーを検索。ご希望のセミナー名をクリック。
5 ご希望セミナー詳細の最後の「WEB申込」からお申込み
6 お申込みをいただきますと、確認メールが届きます。

入会の詳細および特典については、ホームページの「会員検索／ご入会のご案内」をご参照
ください。

東京メトロ
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1949年大阪生まれ。大阪大学法学部卒業後、住友商事入社。ニューヨークと台湾にて、のべ14年以上の海外駐
在。滞在国20カ国以上の豊富な海外貿易経験をもつ。
2000年より山形県立産業技術短期大学校・国際経営科に勤務。学科主任教授として、貿易・海外取引にまつわ
る実務から、ビジネス英語や異文化コミュニケーション授業などを担当し、2010年定年退官。
現在は独立し、貿易コンサルタント・商談通訳などを主な業務とする国際取引コンサルタント業、企業等で海
外調達や貿易実務、ビジネス英語研修の講師として全国を飛び回り活躍中。研修では軽妙な語り口と実践的な
内容で、多くのビジネス・パーソンより絶大な支持を受けている。
著作：『駆け引きを有利に進めるビジネス英語』（三修社、2008）

法嶋　由昭（ほうじま　よしあき）氏

講 師 プ ロ フ ィ ー ル

プ ロ グ ラ ム 内 容
グローバル調達における基本実務

※講座内容は一部変更の可能性があります。※出張研修も承っております。

Ⅰ．オリエンテーション
　１．海外調達のメリット・デメリット
　２．国内調達と海外調達の相違点
　３．直接貿易と間接貿易、どちらを選ぶか？
　４．海外調達（実務）担当者の心得

Ⅱ．海外ベンダー発掘と交渉
　１．ベンダー調査
　　⑴新規ベンダーの発掘
　　⑵信用調査
　　⑶カントリー・リスク
　２．国際取引における交渉の意義
　３．インコタームズ（その使い分けと選択）
　４．代金決済（購買にとって有利な決済方法とは）
　５．ロジスティック（輸送手段の選択と留意事項、フォワーダー業務と業者選択）
　６．三国間（仲介貿易）

Ⅲ．購買視点からの契約書作り
　１．英文売買契約書（理解しておくべきポイント）
　　⑴特異な単語の使い方、表現、言い回し
　　⑵注意すべき裏面約款条項（納期遅延、品質保証、不可抗力、紛争解決など）

Ⅳ．ワークショップ
　英文商談メールによる交渉シュミレーション
　（値上げ要請への対応、発注のテクニック、出荷督促などをテーマにノウハウの演習）

Ⅴ．海外ベンダーをコントロールする
　１．納期管理
　　⑴国際取引における納期の意味
　　⑵製品リードタイムと輸送手段、ルート選択（ロジスティックとの協働）
　　⑶契約条項や代金決済条件による納期管理
　　⑷迅速な輸入通関への事前準備
　２．運輸クレーム（法的背景と実務処理方法）
　３．商品クレーム（予防と対応）
　４．紛争解決手段（ADR）

トレード・コンシェルジェ Street Smart代表、ジェトロ認定貿易アドバイザー
ジェトロ貿易実務オンライン講座、英文ビジネスＥメール編監修者
通訳案内士（通訳ガイド）、国際ビジネスコミュニケーター（A級）


